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Задание №1–7 баллов 

№ Вопрос Условия, соответствующие 
максимальному баллу оценки 

Балл 

1 Характеристику членов команды Дана характеристика членов команды 1 
2 Роли Обозначены роли 1 
3 Условия взаимодействия и 

коммуникаций 
Описана матрица взаимодействий 
внутри команды 

1 

4 Модель и тип управления Указана модель управления и 
обоснован выбор 

1 

5 Методы стимулирования 
эффективной деятельности 

Определены воздействия на членов 
команды для эффективной работы 

1 

6 Постоянный и привлекаемый 
состав 

Указаны и обоснованы причины найма 
сотрудников и временного 
привлечения/аутсортинга 

1 

7 Трудности при поиске и найме 
необходимых специалистов 

Перечислены и описаны проблемы при 
найме  

1 

Задание №32–баллов 

Обоснована перспективность представленных вариантов, выявлены цели и пути 
достижения, сделан вывод о целесообразности использования автоматизации – 3 балла 
Приведены содержательные доводы выбора того или иного проектного решения – 4 
балла 
Представлен тип автоматизации и доказательства выгодного использования - 2 балла 
Дана оценка рисков и возможностей: перечислены риски и возможности и насколько 
велики последствия проявления, проанализированы реализации - 4 балла 
Обозначена характеристика предоставленным случаям, доказана состоятельность выбора 
– 5 балла
Представлены предложения и краткий информативный план реализации выбранного
проекта – 7 балла
Создана стратегия реагирования при реализации рисков – 7 балла

Задание №2–36 баллов (Бизнес-модель) 

№ Категория Условия, соответствующие максимальному баллу 
оценки 

Балл 

1 Рынок и сегменты Анализ рынка дает информацию об его объеме, 
потенциальных возможностях, преградах для 
выхода, сегментах 

3 



2 Позиция компании на 
новом рынке 

Определена предполагаемая позиция компании на 
рынке и доля сегментов 

3 

3 Ключевые игроки Описаны основные участники процесса реализации 
продаж и производства, выбор обоснован 

3 

4 Потенциал 
подразделения 

Выявлены характеристики для оценки потенциала 
подразделения в компании и на рынке, на основе 
которых сделан вывод о потенциальных 
возможностях и позициях  

3 

5 Тип автоматизации Определен тип автоматизации, предоставлено 
обоснование 

3 

6 План План содержит все этапы для осуществления 
реализации услуги на рынке 

3 

7 Конкуренты Перечислены возможные конкуренты, выбором 
основу 

3 

8 Риски Указаны риски и способы реагирования на них 3 
9 Описание индустрии Выявленные и предоставлены преграды 

реализации услуги на рыке 
3 

10 Клиенты Составлено описание ключевых клиентов 3 
11 Рынок России Представлены собственные уникальные выводы, 

имеющие информативные доводы, о 
целесообразности внедрения компании на рынок 

6 


